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TECNICO DESAROLLO DE NEGOCIO - COLOMBIA

Gonvarri AgroTech, linea de negocio agricola de Gonvarri Industries, se especializa
en agricultura intensiva y tecnologia aplicada a la misma, con el objetivo de obtener
los mayores rendimientos de produccion, respetando al maximo los estandares de
sostenibilidad. Fabricamos y gestionamos proyectos de invernaderos llave en mano,
ofreciendo soluciones a medida para nuestros clientes.

Nuestro equipo sigue creciendo y buscamos un Técnico de Desarrollo de negocio
para dar apoyo al departamento comercial.

¢ Qué buscamos de ti?
Que tengas un perfil responsable, organizado, con iniciativa y proactividad.

Estas serian tus principales funciones:

e Elaboracion de bases de datos de clientes por zonas geograficas

e Tratamiento con clientes locales /instituciones publicas

e Elaboracion de ofertas y seguimiento

e Coordinacion con el departamento comercial de Espafa

e Desarrollo de negocio, busqueda de socios, agentes o distribuidores.

Requisitos necesarios:
e Titulaciones preferentes: Grado en Ingenieria Agricola o similar, Master en
Ingenieria Agrondmica, Grado o FP Grado Superior en Comercio Internacional
o similar.
e Office avanzado
e Nivel medio/alto de inglés.

¢,Dénde trabajarias?
En nuestras oficinas de Gonvarri en Colombia (Medellin)

¢, Quieres crecer con nosotros? jEsperamos tu candidatura!

Information is marked as General and belongs to Gonvarri Industries.
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Duracion: 12 meses

N.° de dias de formacion previa en Espana: 30 dias

Formacion:

e Grado en Ingenieria Agricola o similar

e Master en Ingenieria Agronémica

e Grado o FP Grado Superior en Comercio Internacional o similar
Idioma: inglés (B2)
Nombre de la empresa destino: Gonvarri MS Colombia S.A.S.

Domicilio sede en destino: Cl. 86 #45-90, San Fernando, Itagui, Medellin, Antioquia,

Colombia
Ciudad de destino: Medellin

Mas informacion sobre las becas ICEX Vives: https://vives.icex.es/

Information is marked as General and belongs to Gonvarri Industries.
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PLAN DE FORMACION DEL BECARIO ICEX VIVES

La formacién del becario Vives comenzara con la introduccion y presentacion de la
empresa, con el objetivo de:

- conocer el funcionamiento de la compaifiia y su filosofia de trabajo.

- conocer el proceso productivo de nuestras fabricas, tanto en Asturias como en
Colombia o Turquia.

- adquirir conocimiento del producto: invernaderos comercializados por Gonvarri
Agrotech.

- conocer la estrategia de prospeccién y contacto con potenciales clientes.

En Medellin o Ankara, el candidato se formara con el equipo técnico-comercial
realizando tareas de:

- prospeccion y elaboracién de bases de datos de potenciales clientes,

- busqueda de eventos interesantes donde la marca deba tener presencia en el
pais de destino,

- gestidn de proyectos con el equipo técnico,

- elaboracion de ofertas comerciales,

- el seguimiento de los contactos realizados

Se dotara al becario de instrumentos y acceso a informacién para que pueda apoyar
la labor de prospecciéon de mercado.

Durante el periodo de formacion conocera la estructura, organizacion, procedimientos
y formatos para desempefiar las funciones encomendadas, asi como las herramientas
necesarias para lograr el éxito del periodo formativo, el cual se llevara a cabo a través
de la planificaciébn de reuniones periddicas de coordinaciéon con el departamento
comercial.

El joven ICEX Vives, al final de su formacién, adquirira las siguientes capacidades:
polivalencia, conocimiento técnico y comercial del mercado de invernaderos, trabajo
en equipo, coordinacion con otros departamentos de la empresa, etc.
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